
Nota: Exceto quando registrados de outra forma, as comparações expressas por meio de variações percentuais têm por base o mesmo período de 2017. 
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       Destaques do 3T18 

 
Geração de caixa operacional no valor de                              
R$ 200,0 milhões e pagamento de dividendos 
extraordinários 

 

Á Receitas: R$1.315,8 milhões, maior valor trimestral da história. 
Crescimento de 36,7% em relação ao 3T17, decorrente do aumento de 
volume, repasse de custos, melhor mix de produtos e depreciação 
cambial. 

Á EBITDA Ajustado de R$196,8 milhões, crescimento de 20,4% na 
comparação com o mesmo período do ano anterior e equivalente a 15,0% 
das receitas do 3T18.  

Á Geração de caixa operacional: R$200,0 milhões, correspondente ao 
melhor resultado da história para um terceiro trimestre, com crescimento 
de 107,6% na comparação com o 3T17.  

Á Lucro Líquido: R$88,6 milhões, aumento de 16,1% vs o mesmo período 
do ano anterior.  

Á Pagamento de proventos: distribuição de dividendos e juros sobre capital 
próprio no valor de R$50,0 milhões a ser pago no mês de novembro de 
2018, sendo R$12,5 milhões sob a forma de dividendos extraordinários 
(valor adicional ao montante comunicado previamente ao mercado). 

Á Alienação de ativos-não estratégicos: parceria de longo prazo para o 
desenvolvimento de loteamento em um dos terrenos da Companhia. O 
valor presente líquido do projeto para a Tupy é de aproximadamente 
R$58,0 milhões, com adiantamento de R$10,0 milhões, que serão pagos 
até junho de 2019. 
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SÍNTESE DE RESULTADOS 

 
 
      Consolidado (R$ Mil) 

RESUMO 3T18 3T17 Var. [%] 9M18 9M17 Var.[%] 

Receitas 1.315.819 962.664 36,7% 3.593.194 2.738.851 31,2% 

Custo dos produtos vendidos (1.086.205) (778.212) 39,6% (2.983.598) (2.287.307) 30,4% 

Lucro Bruto 229.614 184.452 24,5% 609.596 451.544 35,0% 

% sobre as Receitas 17,5% 19,2%   17,0% 16,5%  

Despesas operacionais (92.132) (73.196) 25,9% (253.008) (224.666) 12,6% 

Outras despesas operacionais (27.249) (13.975) 95,0% (65.697) (84.313) -22,1% 

Lucro antes do Resultado Financ. 110.233 97.281 13,3% 290.891 142.565 104,0% 

% sobre as Receitas 8,4% 10,1%   8,1% 5,2%  

Resultado financeiro líquido (19.239) (13.415) 43,4% (57.600) (39.964) 44,1% 

Lucro antes dos Efeitos Fiscais 90.994 83.866 8,5% 233.291 102.601 127,4% 

% sobre as Receitas 6,9% 8,7%   6,5% 3,7%  

Imposto de renda e contrib. social (2.357) (7.506) -68,6% (39.484) 36.866 - 

Lucro Líquido 88.637 76.360 16,1% 193.807 139.467 39,0% 

% sobre as Receitas 6,7% 7,9%   5,4% 5,1%  

           

EBITDA (Inst. CVM 527/12) 182.933 159.627 14,6% 497.055 335.760 48,0% 

% sobre as Receitas 13,9% 16,6%   13,8% 12,3%  

EBITDA Ajustado 196.791 163.384 20,4% 525.893 388.850 35,2% 

% sobre as Receitas 15,0% 17,0%   14,6% 14,2%  

           

Taxa de câmbio média (BRL/USD) 3,95 3,16 24,9% 3,61 3,18 13,6% 

Taxa de câmbio média (BRL/EUR) 4,59 3,72 23,6% 4,30 3,54 21,4% 
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VOLUME FÍSICO DE VENDAS 
 
                                                                   Consolidado (ton) 

  3T18 3T17 Var. [%] 9M18 9M17 Var. [%] 

Mercado Interno 30.253 30.651 -1,3% 86.543 84.150 2,8% 

Transporte, Infraestrutura & Agricultura 26.493 25.599 3,5% 75.825 69.221 9,5% 

Hidráulico 3.760 5.052 -25,6% 10.718 14.929 -28,2% 

Mercado Externo 122.372 111.010 10,2% 368.578 332.534 10,8% 

Transporte, Infraestrutura & Agricultura 118.361 105.846 11,8% 355.145 320.222 10,9% 

Hidráulico 4.011 5.164 -22,3% 13.433 12.312 9,1% 

Vendas Físicas Totais 152.625 141.661 7,7% 455.121 416.684 9,2% 

O volume físico de vendas do 3T18 avançou 7,7% ante o 3T17, afetado sobretudo pelos seguintes 

fatores: 

Á Aumento de 11,8% nas vendas do segmento de transporte, infraestrutura e agricultura para o 

mercado externo refletindo, principalmente, o crescimento de veículos comerciais no 

mercado norte-americano. Por sua vez, o mercado interno apresentou crescimento de 3,5%, 

destacando-se as aplicações para veículos comerciais e máquinas agrícolas. 

Á No segmento hidráulico, observamos quedas de 25,6% e 22,3% nos mercados interno e 

externo, respectivamente. A redução do volume reflete a alienação da unidade de granalhas 

realizada no 3T17, bem como a forte base de comparação dado o elevado volume de vendas 

de conexões e perfis observado naquele período, além do reposicionamento comercial de 

alguns produtos. 

Á A carteira do segmento de transporte, infraestrutura e agricultura foi constituída por 19% de 

produtos referenciados, parcial ou totalmente usinados. A distribuição dos produtos, por tipo 

de material, aponta para 13% de volume de vendas em ferro vermicular (Compacted Graphite 

Iron – CGI). 
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RECEITAS 
 

As receitas apresentaram aumento de 36,7% na comparação com o 3T17, devido, principalmente, ao 

crescimento do volume, desvalorização do BRL e repasse de aumentos dos custos com matérias-

primas. 

No mercado interno, observamos um aumento de 22,3%, decorrente do crescimento da receita em 

todas as aplicações dos segmentos de transporte, infraestrutura e agricultura. Com destaque para 

veículos comerciais e off-road, cujas vendas apresentaram aumentos de 38,0% e 44,0%, 

respectivamente. 

No mercado externo, a receita líquida apresentou um aumento de 40,1%, proveniente do crescimento 

expressivo em todas as aplicações, além da depreciação do real frente ao dólar americano e o euro no 

período (taxas de câmbio médias de BRL/USD 3,95 e BRL/EUR 4,59 no 3T18 vs. BRL/USD 3,16 e 

BRL/EUR 3,72 no 3T17). 

 

 
Consolidado (R$ Mil) 

  3T18 3T17 Var.[%] 9M18 9M17 Var.[%] 

Receitas 1.315.819 962.664 36,7% 3.593.194 2.738.851 31,2% 

Mercado Interno 226.230 184.933 22,3% 615.484 489.547 25,7% 

Participação % 17,2% 19,2%   17,1% 17,9%   

Mercado Externo 1.089.589 777.731 40,1% 2.977.710 2.249.304 32,4% 

Participação % 82,8% 80,8%   82,9% 82,1%   

              

Receitas por segmento 1.315.819 962.664 36,7% 3.593.194 2.738.851 31,2% 

Transporte, Infraestrutura & Agricultura 1.257.160 902.712 39,3% 3.423.988 2.584.817 32,5% 

Participação % 95,5% 93,8%   95,3% 94,4%   

Hidráulica 58.659 59.952 -2,2% 169.206 154.034 9,8% 

Participação % 4,5% 6,2%   4,7% 5,6%   
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Receitas por mercado de atuação e evolução no período 

No 3T18, 65,2% das receitas tiveram origem na América do Norte. Por sua vez, as Américas do Sul e 

Central representaram 17,9% e a Europa, 11,0%. Os demais 5,9% provieram da Ásia, África e Oceania. 

É importante destacar que diversos clientes localizados nos Estados Unidos exportam seus produtos 

para inúmeros países. Desta forma, uma parcela relevante das vendas para esta região atende à 

demanda global por veículos comerciais, máquinas e equipamentos. 

 
Consolidado (R$ Mil)  

  3T18 3T17 Var. [%] 9M18 9M17 Var. [%] 

Receitas 1.315.819 962.664 36,7% 3.593.194 2.738.851 31,2% 

              

Mercado Interno 226.230 184.933 22,3% 615.484 489.547 25,7% 

Transporte, Infraestrutura & Agricultura 195.001 152.887 27,5% 525.987 399.686 31,6% 

Carros de passeio 54.216 51.731 4,8% 151.895 141.649 7,2% 

Veículos comerciais 112.032 81.188 38,0% 300.879 200.221 50,3% 

Off-road 28.752 19.968 44,0% 73.213 57.816 26,6% 

Hidráulica 31.229 32.046 -2,5% 89.497 89.861 -0,4% 

              

Mercado Externo 1.089.589 777.731 40,1% 2.977.710 2.249.304 32,4% 

Transporte, Infraestrutura & Agricultura 1.062.159 749.825 41,7% 2.898.001 2.185.131 32,6% 

Carros de passeio 124.439 98.490 26,3% 337.556 289.455 16,6% 

Veículos comerciais leves 421.564 280.507 50,3% 1.166.477 853.196 36,7% 

Veículos comerciais médios e pesados 183.551 130.332 40,8% 511.038 409.047 24,9% 

Off-road 332.605 240.496 38,3% 882.929 633.433 39,4% 

Hidráulica 27.430 27.906 -1,7% 79.709 64.173 24,2% 

     

Nota: A divisão entre veículos comerciais e off-road considera nossa melhor inferência do mesmo produto para essas duas aplicações 
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MERCADO INTERNO (MI)  

 
Carros de passeio 

 

As receitas de venda para esta aplicação avançaram 4,8% no trimestre em relação ao mesmo período 

do ano anterior devido, principalmente, à retomada dos licenciamentos no País.  

 
 
 
Veículos Comerciais 

 
A despeito das incertezas decorrentes dos cenários econômico e eleitoral, as receitas oriundas de 

aplicações para veículos comerciais apresentaram alta de 38,0% em comparação ao mesmo período 

do ano anterior, decorrente do aumento da produção de caminhões no Brasil. Destacam-se as 

oportunidades de exportações indiretas (especialmente para o mercado europeu), bem como o 

crescimento da demanda por veículos pesados.  
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Off-road 

 

As receitas da Tupy com vendas para máquinas e veículos fora-de-estrada cresceram 44,0% no 3T18, 

(superior ao crescimento do mercado), em decorrência do forte volume das aplicações produzidas 

pelos nossos clientes para atender aos mercados interno e externos (exportação indireta).   

  

 
Hidráulica 

 

Durante o terceiro trimestre de 2018, as receitas de vendas no segmento de hidráulica apresentaram 

queda de 2,5% em relação ao mesmo período de 2017. A redução deve-se principalmente à alienação 

do negócio de granalhas ocorrida no 3T17.  
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MERCADO EXTERNO (ME) 

 

Carros de passeio 

 

A receita com produtos para carros de passeio apresentou aumento de 26,3% em comparação com o 

3T17. Além do cenário cambial favorável oriundo da desvalorização do BRL, observou-se no período o 

ganho de participação da Companhia em um produto com alto volume. 

 

 
 
Veículos comerciais leves 
 

 

As vendas para esta aplicação foram positivamente impactadas no período pelo desempenho do 

mercado norte-americano, decorrente da demanda por veículos utilitários por parte de profissionais 

independentes e pequenas & médias empresas num grande número de aplicações, bem como pelo 

phase in de projetos. No 3T18, o segmento composto por pick-ups e SUVs representou 70% das vendas 

da categoria “veículos leves” nos EUA, ante participação de 65% no 3T17.  
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Veículos comerciais médios e pesados 
 

 

A receita oriunda de comerciais médios e pesados deve-se, principalmente, ao desempenho positivo 

dos mercados norte-americano e europeu, especialmente nas aplicações para veículos pesados (classe 

8), e está relacionada ao crescimento da economia e, consequentemente, à demanda por transporte 

de carga e infraestrutura. Observou-se também ganho de participação de mercado neste período. 

 

 
Off-road 

 

As vendas para aplicações off-road no 3T18 registraram crescimento de 38,3% em comparação ao 

mesmo período de 2017, em função do desempenho positivo do mercado, com destaque para 

investimentos em diversos segmentos tais como óleo & gás, mineração e infraestrutura, entre outros. 
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Hidráulica 

 

Durante o terceiro trimestre de 2018, observamos queda de 1,7% na receita líquida oriunda das vendas 

de conexões e perfis.  

  

CUSTOS DE PRODUTOS VENDIDOS E DESPESAS OPERACIONAIS  

O custo dos produtos vendidos (CPV) no 3T18 totalizou R$1.086,2 milhões, montante 39,6% superior 

ao observado no 3T17. As despesas operacionais atingiram R$92,1 milhões, valor 25,9% superior ao 

do 3T17. 
 
  Consolidado (R$ Mil) 

   

  3T18 3T17 Var. [%] 9M18 9M17 Var.[%] 

Receitas 1.315.819 962.664 36,7% 3.593.194 2.738.851 31,2% 

           

Custo dos produtos vendidos (1.086.205) (778.212) 39,6% (2.983.598) (2.287.307) 30,4% 

Matéria-prima (625.565) (399.375) 56,6% (1.698.090) (1.167.456) 45,5% 

Mão de obra, participação no resultado 
e benefícios sociais 

(239.014) (186.708) 28,0% (666.473) (542.669) 22,8% 

Materiais de manutenção e terceiros (97.096) (86.525) 12,2% (257.475) (251.606) 2,3% 

Energia (57.263) (55.149) 3,8% (163.982) (161.344) 1,6% 

Depreciação (56.342) (48.991) 15,0% (160.272) (152.566) 5,1% 

Outros (10.925) (1.464) 646,2% (37.306) (11.666) 219,8% 

Lucro bruto 229.614 184.452 24,5% 609.596 451.544 35,0% 

% sobre as Receitas 17,5% 19,2%   17,0% 16,5%  

           

Despesas operacionais (92.132) (73.196) 25,9% (253.008) (224.666) 12,6% 

% sobre as Receitas 7,0% 7,6%  7,0% 8,2%  
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A margem bruta foi de 17,5% no período, ante 19,2% no 3T17. Todavia, observa-se a melhora 

consistente deste indicador ao longo do ano, que apresentou crescimento de 1,3 e e 0,4 ponto 

percentual em relação à margem bruta apresentada no 1T18 e 2T18 (16,2% e 17,1%, 

respectivamente) decorrente de diversas ações realizadas para o aumento da eficiência operacional.  

A variação do CPV no 3T18 ante o mesmo período de 2017 foi impactada por fatores pontuais como a 

readequação da jornada de trabalho em Joinville (com efeito positivo a partir de 2019) e ao ramp up 

de novos produtos, além de um mix de produtos mais complexo. Também observamos efeitos 

relacionados à paralisação dos caminhoneiros ocorrida em maio, tais como aumento do frete, 

reoneração da folha de pagamento e diminuição do reintegra, os quais serão compensados de acordo 

com condições comerciais estabelecidas e iniciativas de redução de custo. Em relação ao resultado do 

3T18, destacam-se os seguintes fatores: 

Á Aumento de 56,6% no custo com matéria-prima, decorrente do crescimento do volume 
produzido e do incremento do preço da matéria-prima no período (incluindo o efeito da tabela 
de frete mínimo, proveniente da greve dos caminhoneiros observada no 2T18), bem como da 
desvalorização do BRL, uma vez que os custos com matéria-prima das nossas operações 
mexicanas são denominados em USD. 

Á Acréscimo de 28,0% na conta de mão de obra ocasionado, principalmente, pelo aumento de 
headcount e de horas extras, necessário para atender um maior volume das operações, bem 
como pelo efeito da negociação da data-base na comparação anual e pela depreciação 
cambial. Observou-se também, a partir do mês de setembro, o impacto da reoneração da folha 
de pagamento. 

Á Aumento de 12,2% dos custos com materiais de manutenção e terceiros, oriundo, 
principalmente, do aumento do volume produzido. 

Á Aumento de 3,8% do custo com energia, sendo que o impacto decorrente do incremento do 
volume produzido foi mitigado pela alienação da unidade de granalhas e medidas de eficiência.  

Á Aumento de R$9,5 milhões em outros custos, devido, essencialmente, à reclassificação entre 
linhas (valores alocados anteriormente como custos com materiais de manutenção e serviços 
de terceiros). Além disso, a base de comparação anual foi afetada por reversões de provisões 
efetuadas no 3T17. 

As despesas operacionais, englobando despesas administrativas e comerciais, representaram 7,0% das 

receitas líquidas, redução de 0,6 ponto percentual na comparação com o mesmo período do ano 

anterior, atingindo R$92,1 milhões. Este valor representou aumento de 25,9% em relação ao 3T17, 

oriundo, principalmente, de maiores gastos com mão de obra, fretes e comissões sobre as vendas, 

relacionados ao aumento do volume e depreciação cambial. Observou-se também o impacto da 

aplicação da tabela de frete nas movimentações dos produtos acabados e semi-acabados. 
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OUTRAS RECEITAS (DESPESAS) OPERACIONAIS   
 

O resultado da conta de outras despesas operacionais líquidas foi de R$27,2 milhões no 3T18, ante 

R$14,0 milhões no 3T17, correspondente a um aumento de 95,0%.  
 
 Consolidado (R$ Mil) 

   

  3T18 3T17 Var. [%] 9M18 9M17 Var.[%] 

Depreciação de ativos não operacionais (175) (176) -0,6% (523) (532) -1,7% 

Amortização de ativos intangíveis (13.216) (10.042) 31,6% (36.336) (30.691) 18,4% 

Reestruturação filial Mauá - 1.517 - - (44.141) - 

Outros (13.858) (5.274) 162,8% (28.838) (8.949) 222,2% 

Outras despesas operacionais líquidas (27.249) (13.975) 95,0% (65.697) (84.313) -22,1% 

 

As despesas com amortização de ativos intangíveis apresentaram aumento de 31,6%, decorrente 

principalmente da variação cambial sobre a conta de relacionamento contratual com clientes, oriunda 

da aquisição das operações do México em 2012. 

O item “Outros” compreende, principalmente, constituição e atualizações de provisões, baixa de bens 

do imobilizado e resultado da venda de itens inservíveis. A variação em relação ao ano anterior deve-

se principalmente à diferença entre o valor da venda/baixa de ativos e o seu valor residual observada 

nos trimestres. 

 

RESULTADO FINANCEIRO LÍQUIDO 
 

Durante o 3T18, o resultado financeiro líquido foi uma despesa de R$19,2 milhões, ante R$13,4 

milhões no 3T17. 
 

 
   

 Consolidado (R$ Mil)    

  3T18 3T17 Var. [%] 9M18 9M17 Var. [%] 

Despesas financeiras (29.542) (36.817) -19,8% (89.485) (114.573) -21,9% 

Receitas financeiras 10.320 23.845 -56,7% 31.201 88.504 -64,7% 

Variações monetárias e cambiais líquidas (17) (443) -96,2% 684 (13.895) - 

Resultado Financeiro Líquido (19.239) (13.415) 43,4% (57.600) (39.964) 44,1% 

 

A redução das despesas financeiras decorre principalmente de amortizações líquidas dos últimos doze 

meses, no montante de R$423,2 milhões, dos quais R$291,1 milhões referem-se a liquidações 

antecipadas ocorridas no 1T18. A comparação com o mesmo período do ano anterior também foi 

impactada pela desvalorização do BRL frente ao Dólar (taxa média de câmbio de 3,95 no 3T18 vs. 3,16 

no 3T17), com efeito sobre o reconhecimento de juros dos empréstimos em dólar. 

Queda de 56,7% nas receitas financeiras oriunda, principalmente, da redução de 57% do saldo de caixa, 

equivalentes e aplicações financeiras no Brasil (média de R$311,3 milhões no 3T18 vs. R$735,7 milhões 

no 3T17) e da menor remuneração decorrente da queda da taxa de juros no País, sendo que nossas 
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aplicações financeiras foram remuneradas com taxa média equivalente de 6,40% a.a. no 3T18 vs. 

9,34% a.a. no 3T17.  

O resultado das variações monetárias e cambiais líquidas decorre do impacto da depreciação do real 

nas contas do balanço e pelo efeito da marcação a mercado das operações de hedge (zero cost collar). 

 
LUCRO ANTES DOS EFEITOS FISCAIS E LUCRO LÍQUIDO 

 

 
  Consolidado (R$ Mil) 

   

  3T18 3T17 Var. [%] 1S18 1S17 Var. [%] 

Lucro antes dos Efeitos Fiscais 90.994 83.866 8,5% 233.291 102.601 127,4% 

Efeitos fiscais antes de impactos cambiais (13.571) (6.490) 109,1% (52.680) 14.085 - 

              

Lucro antes dos Efeitos cambiais sobre base tributária 77.423 77.376 0,1% 180.611 116.686 54,8% 

Efeitos cambiais sobre base tributária 11.214 (1.016) - 13.196 22.781 -42,1% 

Lucro Líquido 88.637 76.360 16,1% 193.807 139.467 39,0% 

   % sobre as Receitas 6,7% 7,9%  5,4% 5,1%  

A Companhia registrou efeitos fiscais antes de impactos cambiais no montante de R$13,6 milhões, 

resultante da diferença da despesa à alíquota (34%) sobre o lucro antes dos efeitos fiscais e dos efeitos 

de adições/exclusões permanentes.  

O efeito cambial sobre a base tributária (imposto de renda diferido das unidades mexicanas) é apurado 

em Pesos Mexicanos. Na sua conversão a partir da moeda funcional, Dólar Norte Americano, foi 

registrado aumento de R$11,2 milhões em virtude da valorização do Peso Mexicano frente ao Dólar, 

ao longo do 3T18. 

O resultado líquido desses efeitos foi um lucro de R$88,6 milhões no 3T18, um aumento de 16,1% ante 

o mesmo período do ano anterior. 
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EBITDA 
 

A combinação dos fatores supramencionados resultou em EBITDA ajustado de R$196,8 milhões, com 

margem de 15,0% e crescimento de 20,4% ante o 3T17.   

  
  

Consolidado (R$ Mil) 
   

RECONCILIAÇÃO DO LUCRO LÍQUIDO C/ EBITDA 3T18 3T17 Var. [%] 9M18 9M17 Var. [%] 

Lucro Líquido (Prejuízo) do Exercício 88.637 76.360 16,1% 193.807 139.467 39,0% 

(+) Resultado financeiro líquido 19.239 13.415 43,4% 57.600 39.964 44,1% 

(+) Imposto de renda e contribuição social 2.357 7.506 - 39.484 (36.866) - 

(+) Depreciações e amortizações 72.700 62.346 16,6% 206.164 193.195 6,7% 

EBITDA (Instr. CVM 527/12) 182.933 159.627 14,6% 497.055 335.760 48,0% 

% sobre as receitas 13,9% 16,6%   13,8% 12,3%  

(+) Outras Despesas Operacionais Líquidas* 13.858 5.274 162,7% 28.838 8.949 222,2% 

(+/ -) Reestruturação Parcial filial Mauá  (1.517)   44.141  

EBITDA Ajustado 196.791 163.384 20,4% 525.893 388.850 35,2% 

% sobre as receitas 15,0% 17,0%   14,6% 14,2%  
 

 
*Compreende constituição/atualização de provisões, baixa de imobilizados e resultado da venda de inservíveis  

 
Em relação a comparação anual, observa-se que o EBITDA do 3T17 foi positivamente impactado pelo 
recebimento de receitas não recorrentes no valor de R$11,0 milhões oriunda de serviços prestados no 
passado. Excluindo este valor, o EBITDA ajustado da Companhia naquele período foi de R$152,4 
milhões, correspondendo a 16,0% da receita ajustada de R$951,7 milhões. 
 
Impactos oriundos da paralisação dos caminhoneiros 
 
A margem no 3T18 foi impactada por fatores relacionados à paralisação dos caminhoneiros que 
ocorreu no segundo trimestre: 
 

(i) Redução do benefício às empresas exportadoras (Reintegra): impacto de 
aproximadamente R$9,2 milhões na receita líquida; 

 
(ii) Reoneração da folha de pagamento: impacto de aproximadamente R$8,5 milhões no 

trimestre, sendo R$4,5 milhões referentes a ajustes de provisões para férias e 
pagamento de 13º salário (não recorrente); 

 

(iii) Aplicação da tabela de frete mínimo, com impacto de aproximadamente                                     
R$6,0 milhões no trimestre. 

 

É importante ressaltar que a Companhia tem atuado em diversas frentes com o objetivo de 

compensar estes efeitos nos próximos trimestres.  

O efeito nos itens mencionados na margem EBITDA Ajustada foi de 1,6 ponto percentual. Ou seja, 
a margem seria de 16,6%. 
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INVESTIMENTOS NO ATIVO IMOBILIZADO E INTANGÍVEL 
 

O total de investimentos nos ativos imobilizado e intangível foi de R$47,9 milhões no 3T18.  
 
  

 
Consolidado (R$ Mil) 

   

 3T18 3T17 Var. [%] 9M18 9M17 Var. [%] 

Ativo imobilizado             

Investimentos estratégicos 10.348 10.099 2,5% 20.858 29.745 -29,9% 

Sustentação e modernização 33.144 17.850 85,7% 80.959 49.832 62,5% 

Meio Ambiente 1.058 1.617 -34,6% 4.151 5.445 -23,8% 

Juros e encargos financeiros 442 409 8,1% 1.525 1.116 36,6% 

Ativo intangível          

Software 2.332 1.646 41,8% 4.296 2.617 64,2% 

Projetos em desenvolvimento 551 1.001 -45,0% 1.992 3.403 -41,5% 

 Total 47.875 32.621 46,8% 113.781 92.158 23,5% 

% sobre as Receitas 3,6% 3,4%   3,2% 3,4%  

 
O aumento dos investimentos deve-se principalmente à realização de projetos que visam o aumento 
da produtividade. 
 
Os investimentos no 3T18 representaram 3,6% das receitas e 65,9% da depreciação e amortização do 
período, percentual inferior ao apresentado nos anos anteriores e de acordo com a estratégia da 
Companhia de otimização dos seus investimentos e foco no aumento do retorno sobre o capital 
investido, o qual atingiu 10,6% no período, apresentando melhora em relação ao 2T18 e 3T17. 

 
 
CAPITAL DE GIRO 
 

 
 

 
Consolidado (R$ Mil) 

 3T18 2T18 1T18 4T17 3T17 

Balanço Patrimonial      

Contas a receber 754.026 783.072 689.706 573.093 549.627 

Estoques 486.753 467.613 426.933 419.492 354.009 

Contas a pagar 576.245 550.562 504.302 462.465 389.578 

         

Prazo médio de recebimento [dias] 60 68 64 56 57 

Estoques [dias] 47 49 48 49 44 

Prazo médio de pagamento [dias] 55 57 56 53 48 

Ciclo de conversão de caixa [dias] 52 60 56 52 53 

As principais linhas de capital de giro apresentaram as seguintes variações em relação ao trimestre 

imediatamente anterior (2T18): 

Á Redução de R$29,0 milhões na linha de contas a receber, equivalente a 8 dias de vendas. Essa 

redução deve-se, principalmente, à alteração do prazo de recebimento de clientes e 

recebimento de pagamentos de ferramentais. 
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Á Aumento dos estoques no montante de R$19,1 milhões, resultando porém em redução de 2 

dias (em relação ao custo dos produtos vendidos) a despeito do crescimento dos volumes 

vendidos e dos custos com matéria prima e desvalorização cambial. 

Á Aumento de R$25,7 milhões na linha de contas a pagar, trazendo uma redução de 2 dias.  

Destaca-se a melhora significativa deste indicador em relação ao 3T17 (7 dias), decorrente 

de diversas ações promovidas para alongamento do prazo de pagamento junto aos atuais 

fornecedores. 

 
 

FLUXO DE CAIXA 
 
 

Consolidado (R$ Mil) 

RESUMO DO FLUXO DE CAIXA  3T18 3T17 Var.[%] 9M18 9M17 Var.[%] 

Caixa e equivalentes de caixa do início do período 614.101 1.046.217 -41,3% 865.368 1.203.940 -28,1% 

Caixa oriundo das atividades operacionais 199.998 96.326 107,6% 368.432 151.695 142,9% 

Caixa aplicado nas atividades de investimentos (45.749) (30.025) 52,4% (103.704) (89.902) 15,4% 

Caixa aplicado nas atividades de financiamentos (41.805) (140.142) -70,2% (443.743) (293.801) 51,0% 

Efeito cambial no caixa do exercício 16.068 (27.576) - 56.260 (27.132) - 

Diminuição da disponibilidade de caixa 128.512 (101.417) - (122.755) (259.140) -52,6% 

Caixa e equivalentes de caixa no final do período 742.613 944.800 -21,4% 742.613 944.800 -21,4% 

 

No 3T18 a Companhia gerou R$200,0 milhões de caixa oriundos das atividades operacionais, ante 

geração de R$96,3 milhões no 3T17. O forte crescimento em relação ao 3T17 deve-se, principalmente, 

ao aumento da receita e à melhoria do capital de giro. 

Em relação às atividades de investimentos, foram consumidos R$45,7 milhões no 3T18, um aumento 

de 52,4% em relação ao mesmo período do ano anterior. 

No que tange às atividades de financiamentos, durante o 3T18, verificou-se consumo de R$41,8 

milhões e redução de 70,2% em relação ao mesmo período do ano anterior, decorrente da diminuição 

de pagamentos de empréstimos e financiamentos (R$4,3 milhões no 3T18 vs R$86,2 milhões no 3T17). 

A combinação desses fatores e da variação cambial sobre o caixa resultou no acréscimo da 

disponibilidade de caixa no montante de R$128,5 milhões no período, de forma que encerramos o 

3T18 com saldo de R$742,6 milhões. 
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ENDIVIDAMENTO  
 

A Companhia encerrou o 3T18 com endividamento líquido de R$781,8 milhões, ou seja, a relação entre 

dívida líquida e EBITDA Ajustado nos últimos 12 meses correspondeu a 1,19. 

As obrigações em moeda estrangeira representam 92% do total (sendo 1% do curto prazo e 99% do 

longo prazo), enquanto 8% do endividamento estão denominados em BRL (88% do curto prazo e 12% 

do longo prazo). Quanto ao saldo de caixa, 53% são denominados em reais e 47% em moeda 

estrangeira. 

 

  Consolidado (R$ Mil) 

ENDIVIDAMENTO 3T18 2T18 1T18 

Curto prazo* 123.278 156.912 131.021 

Longo prazo 1.405.145 1.354.399 1.170.223 

Endividamento bruto 1.528.423 1.511.311 1.301.244 

        

Caixa e equivalentes de caixa*  ᵻ 746.592 614.105 494.909 

Endividamento líquido 781.831 897.206 806.335 

        

Dívida bruta/EBITDA Ajustado  2,32x 2,42x 2,37x 

Dívida líquida/EBITDA Ajustado  1,19x 1,44x 1,47x 

 
 
* Inclui instrumentos financeiros derivativos 

 ᵻ Inclui aplicações financeiras 
 

O perfil do endividamento da Companhia é o que segue: 
 

 
 
Todos os valores em R$ milhões. 
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PAGAMENTO DE DIVIDENDOS E JUROS SOBRE CAPITAL PRÓPRIO 
 

Em 26 de novembro de 2018, a Companhia distribuirá R$50,0 milhões aos seus acionistas, sendo 

R$28,4 milhões sob a forma de juros sobre capital próprio (valores brutos) e R$21,6 milhões como 

dividendos.  

Do valor total, R$37,5 milhões referem-se à terceira parcela do montante aprovado anteriormente 

pelo Conselho de Administração para o Exercício Social de 2018, que é de R$150,0 milhões.  

O valor remanescente, de R$12,5 milhões, representa dividendos extraordinários decorrentes da 

forte geração de caixa apresentada pela Companhia no período. 

 

ALIENAÇÃO DE ATIVO NÃO ESTRATÉGICO 
 

Em linha com a estratégia de otimização dos seus ativos e aumento do retorno sobre o capital 

investido, em 05 de novembro de 2018 a Tupy assinou um memorando de entendimentos com a 

empresa Irineu Imóveis para viabilizar a implantação de empreendimento imobiliário na modalidade 

loteamento, em imóvel não operacional de propriedade da Tupy localizado no município de Araquari 

– SC. O imóvel possui área de cerca de 263 hectares e está localizado próximo a diversas indústrias, 

terminais portuários e rodovias.  

Nos termos do instrumento assinado entre as partes, a Tupy cederá o imóvel e a Irineu Imóveis será 

responsável pelo desenvolvimento e custos relativos às atividades necessárias à aprovação, 

implantação e comercialização do loteamento. 

Em decorrência da operação, a Tupy receberá adiantamento de R$10,0 milhões, que será pago até 

junho de 2019, além do montante equivalente a 34% do fluxo de caixa das vendas dos terrenos e 

sua respectiva carteira de financiamentos dos lotes que irão compor o empreendimento. O valor 

presente líquido (VPL) estimado do projeto para o Tupy é de aproximadamente R$58,0 milhões. 
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 ESTRUTURA ACIONÁRIA 
 

A posição acionária da Tupy em 30 de setembro de 2018 estava dividida da seguinte forma: 

  

A Companhia submete-se às regras da Câmara de Arbitragem do Novo Mercado, conforme art. 60 do 

seu Estatuto Social. 

 

 

DECLARAÇÃO DA DIRETORIA EXECUTIVA 
 
 

Em observância às disposições constantes no artigo 25 da Instrução CVM nº 480, de 7 de dezembro de 

2009, a Diretoria Executiva da Tupy S.A. declara que revisou, discutiu e concordou com a opinião 

expressa no Relatório dos Auditores Independentes sobre as Informações Financeiras Trimestrais, 

emitido nesta data, e com as Informações Financeiras Trimestrais relativas a 30 de setembro de 2018. 

 

*  *  *  
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Anexo I ς Produção e vendas de veículos comerciais no Brasil 

 
 

(Unidades) 

  3T18 3T17 Var. (%) 9M18 9M17 Var. (%) 

Produção             

Caminhões             

Semileves 368 776 -52,6% 1.362 2.003 -32,0% 

Leves 5.329 4.767 11,8% 14.990 11.775 27,3% 

Médios 1.958 2.079 -5,8% 5.010 5.040 -0,6% 

Semipesados 7.826 6.349 23,3% 21.199 17.689 19,8% 

Pesados 12.186 9.209 32,3% 34.693 22.694 52,9% 

Total Caminhões 27.667 23.180 19,4% 77.254 59.201 30,5% 

Ônibus 8.096 6.155 31,5% 23.051 16.128 42,9% 

Veículos Comerciais 35.763 29.335 21,9% 100.305 75.329 33,2% 

           

Licenciamentos de nacionais          

Caminhões          

Semileves 584 486 20,2% 1.700 1.265 34,4% 

Leves 2.839 3.079 -7,8% 8.505 8.073 5,4% 

Médios 2.237 1.151 94,4% 5.216 2.945 77,1% 

Semipesados 5.059 3.767 34,3% 12.418 9.286 33,7% 

Pesados 9.527 4.971 91,7% 23.707 12.522 89,3% 

Total Caminhões 20.246 13.454 50,5% 51.546 34.091 51,2% 

Ônibus 4.910 3.665 34,0% 10.480 8.562 22,4% 

Veículos Comerciais 25.156 17.119 46,9% 62.026 42.653 45,4% 

           

Exportações          

Caminhões          

Semileves 51 207 -75,4% 271 540 -49,8% 

Leves 1.287 1.470 -12,4% 4.236 4.096 3,4% 

Médios 403 464 -13,1% 1.140 1.347 -15,4% 

Semipesados 2.126 2.947 -27,9% 7.417 7.895 -6,1% 

Pesados 2.236 2.703 -17,3% 7.400 7.544 -1,9% 

Total Caminhões 6.103 7.791 -21,7% 20.464 21.422 -4,5% 

Ônibus 1.732 2.601 -33,4% 6.466 6.705 -3,6% 

Veículos Comerciais 7.835 10.392 -24,6% 26.930 28.127 -4,3% 

 
Fonte: ANFAVEA 
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Anexo II ς Produção e vendas de veículos leves e comerciais nos mercados internacionais 
 
 

(Unidades) 

  3T18 3T17 Var. (%) 9M18 9M17 Var. (%) 

América do Norte             

Produção             

Automóveis 1.226.828 1.350.054 -9,1% 3.889.251 4.576.453 -15,0% 

Comerciais Leves – Classe 1-3 2.842.148 2.725.481 4,3% 8.893.549 8.630.582 3,0% 

% Comerciais Leves 69,8% 66,9% +3,0p.p. 69,6% 65,3% +4,2p.p. 

Total 4.068.976 4.075.535 -0,2% 12.782.800 13.207.035 -3,2% 

           

Estados Unidos          

Vendas          

Automóveis 1.320.945 1.571.056 -15,9% 4.074.161 4.694.318 -13,2% 

Comerciais Leves – Classe 1-3 3.003.088 2.851.849 5,3% 8.867.527 8.185.281 8,3% 

% Comerciais Leves 69,5% 64,5% +5,0p.p. 68,5% 63,6% +5,0p.p. 

Comerciais – Classe 4-5 32.163 30.568 5,2% 98.259 94.255 4,2% 

Comerciais – Classe 6-7 35.653 29.497 20,9% 101.641 90.677 12,1% 

Comerciais – Classe 8 68.231 48.326 41,2% 178.321 132.748 34,3% 

Comerciais Médios e Pesados¹ 136.047 108.391 25,5% 378.221 317.680 19,1% 

              

União Europeia             

Vendas             

Automóveis 3.502.710 3.447.272 1,6% 11.951.957 11.658.651 2,5% 

 
Fonte: Automotive News; Bloomberg; ACEA 
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Anexo III ς Produção e vendas de máquinas agrícolas nos mercados globais 
 
 

(Unidades) 

  3T18 3T17 Var. (%) 9M18 9M17 Var. (%) 

Produção             

Américas             

Brasil 19.297 14.480 33,3% 46.197 42.314 9,2% 

           

Vendas          

Américas          

Brasil 14.697 11.759 25,0% 34.564 32.083 7,7% 

Estados Unidos e Canadá 65.533 60.265 8,7% 204.087 190.515 7,1% 

              

Europa             

Alemanha 10.415 9.924 4,9% 30.058 29.401 2,2% 

Reino Unido 3.177 2.916 9,0% 9.706 9.058 7,2% 

 
Fonte: ANFAVEA; Bloomberg; AEM 
 

 

 


